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はじめに

日頃より宮崎大学の教育・研究・社会貢献活動にご支援、ご協力を賜り、厚〈御礼申し上げます。

宮崎大学では、『世界を視野に 地域から始めよう」のスローガンのもと、地域活性化の拠点として、また、特色

ある学術研究を宮崎から世界に発信する拠点として、教職員が一丸となって機能強化に取り組んでいます。

このような中、平成28年度には『地域資額創成学部jを創設し、異分野融合による実践型の教育・研究を行い、

さらに、全学的には、COG事業、coc＋事業も展開し、地域で活躍する人材育成に取り組んでいます。

このような取組の一環として、平成29年度から宮崎銀行と連携し、「宮崎大学ビジネスブランコンテストJを実

施し、『地方創生I、「イノベーション創出んその担い手となる『人材の育成」を目指す取組を行っています。コンテ

ストの実施に当たっては、宮崎銀行をはじめ、地域企業や自治体・団体の皆樺から様々なご支援、ご協力をいただ

き、大きな成果と効果を生む事業となりました。心よりお礼申し上げます。

コンテストに向げでは、学内教職員が緊密に連携することによって、学部学年を問わず大学全体に参加学生の

裾野を広げ、チャレンジ精神や自ら考え解決する能力を育み、チームづくりやプラン作成講座など、実鴎的なアン

トレプレナーシップ（起業家精神）教育を実施しています。その結果、第2回コンテストでは、学部・大学院から18

組もの学生がチャレンジしてくれました。新たなことにチャレンジする熱い著者たちがこれだけ集ったことは、大

変喜ばしく、頼もしく感じています。

宮崎市民プラザオJレプライトホールで、一般公聞により開催した決勝プレゼンテーションでは、識職の学肉予

遣を勝ち上がった7組が、250名を超える多くのオーデイエンスを前にプレゼンテーションを行いました。参加学

生は大変貴重な経験ができたと恩います。また、当日は多〈の高校生も来場してくれました。今後の進学の選択や

就職遺訳の参考になったのではないかと思います。

また、前年度の第l回コンテストに臨んだ学生は、その笹の九州大会「第17回大学尭ベンチャー・ビジネスプラ

ンコンテストJにおいて、2チームがそれぞれグランプリと九州経靖連合会長賞を護得し、さらに九州地区代表と

して臨んだチームが『第14回キャンパスベンチャーグランプリ全国大会』において、文部科学大臣賞、テクノロジ

一部門大賞という最高賞を受賞するまでに成長し、大変大きな成果を上げました。

今後、このコンテストが宮崎に集う若者の起業家精神を育み、自身の可能性を広げる挑戦の場として継続的に

実施・発展し、この宮崎の地が素晴らしい若手起業家の聖地となることを願い、今後とも教育・研究・社会貢献活

動に遁進いたしますDで、地場の皆様、関係者の皆様におかれましては、引き続きご支援、ご協力を周りますよう

お願い申し上げます。

平成31年3月
園立大学法人宮崎大学長

池ノ上克

地域デザイン棟
宮同文学木稽キャンパス＠コアエリ7li:新しく・"CSれた地帽デザイジ練肱‘開放的でスタ

イリヲシ~~デザインと24局間フ＇Ja..才ーフン＠地域・企鎗・学生の交法＠・としτ注目されて
いるスポヲトです．太学生也や食量が輔畳し、畠体制ζ除多く＠学生虫風見が温~i:の施置＠
前Ii:霞置してl.li¥100インチ漉・モ＝ターで位、姐黒崎lζ学肉舛のイベント告知や学生への

怠姻S世怠どを回・訓・で握供することが可憶です．

瞳眼視E

地蝿デザイン楓ココがすごい
ヲー隙置喝所は学生が最も行き交うキャンパスコア

＊太学唯一の365日24時間関m:施設

＊あらゆるイベン卜、会合に対応可能な空間

・F1問eWI-Fl、短焦点Projector.、清晶1TV2台、音書般備を完備

・Studioはアクティブラーニング対応デスクを完備

・M岡山gRoomは重厚なテープ）レ・椅子を完備

・100インチ液晶モヱターで繊々な情報発信が可飽

セミナー庁，－Jレ（S削dlo)

会書室（MeetingRoom) 

MIYADAI DISPLAYG寵晶ディスプレイ）概寓
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Studt白
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I ~ . I 空些竺竺士号9:00-17：ご。O(B時圃／日｝
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DISP凶，yjE田

E眠清武キャンパス医学部食盆でも
放映されています．

学内6058名（201薄明1日現胡（掌生.4708名、大学院生.781省、留学生405-15、••2164-15)

!!.!I男性5直%、女性48%(2017年5伺1日認を｝

2僻研究・鯛・サーク雌鋤何苅町民←明澗銀鴨

ー－ 4面マルチ嬉晶子ザスプレイ（両市旭町ic製｝旭狭舗．デザイン、IPS/~剥レ、アンチリフレクション仕様

畢塑型哩
加m肪泊スピーカ~井坦込） 3WX4台
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ピジコンの概要 一
～第2囲みやだいビジコンとは～

・ピジコンとは
ビジネスブランコンテスト、通称『ピジコンJ。参加した学生がビジネスプランをつくりプレゼンし、

その新規性や実現可能性、表現力を競うコンテスト。

コンテストまでの約4ヶ月間で、宮崎銀行との連携により、『アントレプレナーシップ教育講座』（ビジネス

プラン作成講座、プレゼンテーションカ向上講座等）を提供し、学生の起業家精神の成長をサポートするこ

とが最大の特長。

＜起離京教育の実鴎遭場＞

①創造能力とチャレンジ精神を養うための事業計画書（ビジネスプラン）作成の場

②自ら考え解決する能力とプレゼンテーション能力を養成する場

・募集期間
平成30年5月30日（水）～平成30年8月9日（木）

・対象者
宮崎大学に所属する学生・院生（学部・研究科を問わなLサ

・テーマ聾件
テーマの要件は特になし。

《テーマ例》

．普段、身近に感じている問題意識、アイデアをヒントにした事業

．自身の研究や技術シーズをもとにした事業

．食・農業・観光など宮崎の特色を活かした事業 など

・審査醤準
①新規性・革新性・優位性

②実現可能性・市場性

③表現力

・第2回応募総数
応募総数18組（31名）（単独応募8組、チーム応募10組）

※代表者の所属別応募数

工学部・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・9組（単独応募7組 チーム応募2組）
農学部・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・3組（単独応募O組 チーム応募3組）

地峨資源創成学部・・・・・・・・・・4組（単独応募1組 チーム応募3組）

大学院工学研究科・・・・・・・・・・1組（単独応募O組 チーム応募1組）
大学院農学工学総合研究科・・・1組（単独応募O組 チーム応募1組）

・表彰
表彰 件数 副賞

グランプリ 1点 30万円

宮崎大学長賞 l点 10万円

宮崎銀行頭取賞 1点 10万円

審査員特別賞 2点 3万円

- 1 -



2nd University of Miyazaki Business Plan Contest 

ピジコン決勝ブレゼン
第2図宮崎大学ビジネスプランコンテスト プログラム

・日時

・会糧

平成30年9月22日（土） 13時30分～17時40分（12時30分開場）

宮崎市民プラザ1階オJレプライトホール〈宮崎市橋通西1丁目l番2号）

・司 会 宮崎銀行経営企画部広報室宮川恵

宮崎大学地域資源創成学部土屋有

・ヲ四グラム

(1)関会の軍事

(2）主催者機拶（怠働大学教育・学生担当理.見玉修、怠Ill!銀行代表取締役等2島原口笛＝）

(3）コンテスト.要駁綱〈地主庫総源創成学部副店舗土星術7

(4）プレゼンテーションWA（フレゼン7分、質疑応答10分、WJ缶詰長計・準備4分｝

ReceBee（レシピー〉～レシート1枚から絡めるゆえケア～ ｜代表：工学部錦翫側

シェアブレ－SharePlaylng－～子供O')rアソピjが広がるコミュヱティ～

月額3千円から始める親孝行～親孝行民！こ還は君主る～

留学生と地総の特袋入をつ忽ぐビジネス

～自61a:たも先生！こ、地調車！と眠る特袋入.~銀色f～

僧il：地調車資源IJlil学部2毎朝富永昌俊

代表：工学部4年鶴見帰隷

代表：大学院療学工学総合研究粍1年 En陥zayaSolロnso

体敏(10分｝・;Itスターセッション〈惜しくも決勝進出を漉した主性によるビジネスプラン鋭暢徐有e:mワイヱ）

附附ミトツク｝～獣医師刈川し濯がwln-wln-wl鳩蛤をつくる～｜慨：贋糊持久保糊

空精ト一刻附ボート MυH～封純つ忽ぐ～ ｜畑地糊制成精3年松滞納

内iJt:a学費113年 91山信浮

(1)11(スターセッション惜しくも告発膨進出を滋した学生によるビジネスフラン鋭明｝偉布陣；ホワイ工）

。クイズドライピント制収倣遜手腕ビジネス問問鰍～｜代表：大学粧判捌2年制駄餓

Rbook live ブックυブ～，UJ'の読・~'!tiltートします～

③就活回転＂司～ ≪；'ta;Jとが汲めていた総書きを地方でもi～

＠ライフコマースでゆ織り～全国どとからでも織りに事的日！！～

⑤Re：日向戦犯アナライズ～ゲームモ通じて失われた望書簡の活気を

取り戻す～

制度：工繁由113年坂元和也

代表：池緩資源IJlil学習1!1年河村包帯E

僧il：工学部1毒事容量産あ

代表：工学都3年武内大雪

RiS繍）トイレットペーパーd 古から始める新ビジネス～ ｜備制資制成学部1年部宗

0Easy.T～仰ることを沿っと綿！とr ｜偲：工捕時取締

＠スターテイングデータ～人生100忽・閥セカンドライフゆ繍～｜惜：厳糟1年内山齢

®MOJIプレイム.－~－～教育は量産びにでをる！どんどん·！U震が覚えられる｜
川桜il：工学部2~ IJ¥llJ徹子

－~まの盟申碩ザイト～ ｜ 

RMeeting～錦鳴がる人と人～ ｜代表：工学濁持制弘人

(2）グストトーク 九州・大学発ベンチャー・ビジネスプランコンテスト実行豊島民会事務局総＂ .二氏
rMlB回九州・大学発ベンチャー・ビジネスフランコンテストのと紹介j

(1) 着陸軍彰｛グランプリ 1点、~－大学長賞1点、~－銀行頭取鎌1点、寝室長線別総2点、;ftスターセッション・オーディヱンスtt2点｝

(2) I理評

（鈴鹿念II~

(4）閉会のE事

。必
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農学部
獣医学科3年

下議文破
宮崎自慢装練式会社

農学部
獣医学科3年

久保洋朗

AoiFarm 
地域貴酒創成学部
地域資源創成学科3年

松津美也

・－HU（質問。． 
日

農学部
応用生物科学科3年

松下由季
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審査員の紹介

西国修一民

ヤフー株式会社

執行役員
SR推進統括本部長

佐藤真希子氏

株式会社iSGS

インペストメントワークス
取締役f間受パートナー

原口哲三

棟式会社宮崎銀行

代表取締役専務

沼野井伸拡氏

合同会社DMM.com
会長皇室長

山口泰久氏

株式会社FFGペンチャー

ビジネスパートナーズ
取締役Ill社長

新城裕司

目立大学法人寓崎大学

産学・地域連携センター
客員教授

ヨゲストトーク ·~ 
「宮崎』がS『全国」、そして『世界」へと羽ばたく若者に向l:tて、新た起ととにチャレンジする方への雄々怠支

援・廿ポートが活発化しています。

一般社団活入力洲ニュービジネス協霞会事務局次長

カ訓・大学骨てンチャー・ビジネスブランコンテスト実行愛員会事務局

松 尾 修 二氏

ゲストトークでl志力洲地区のベンチャーマインドの高まりの申で、大学・高専の学

生tJt挑戦できる九州量大の学生ピジコン『九州・大学発ベンチャー・ビジネスブランコ

ンテスト』、そして、九州＠上位プランが進出し、告地区代表で争われる全国大会まで

の属聞をと紹介いただきました。みやだいピジコンか5力刷、全国へと続く挑戦につ

拡がっています。

’h
u
 



2nd University of Miyazaki Business Plan Contest 轟ふ

ビ‘ジコ；ン決勝プレゼン
コンテスト結果

H30.9.22第2困宮崎大学ビジネスブランコンテスト決蹄プレゼンテーション（宮崎市民プラザ オルプライトホーyレ）

グランプリ

Mitok（ミトック）～獣医師、ペット、飼い主古書win-win羽域社会をつくる～
代表久保洋朗（農学部獣医学科 3年）

宮崎大学長賞

空き家トータルサポート MUH～空き家をつなぐ～
代表松滞美也 （地域資源創成学部地域資額創成学科 3年）

宮町銀行頭取貫

シェアプレ－SharePlaying-~子供の「アソピJが広がるコミュニティ～
代表福永昌俊 （地域資源創成学部地域責領官j成学科 2年）

書置員特別賞

月額3千円から始める親孝行～親孝行民に君はなる～
代表高見陽莱 （工学部機械設計システム工学科 4年）

PLANTER～アイデアを絞り出す時代から買う時代へ～

代表外山由季｛農学部応用生物科学科 3年）
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惜しくも決勝進出を逃した10組が、こだわりのビジネスプランをポスターセッション形式で来場者へ発表しました。

来場者からの投票により、「ポスターセッション・オーデイエンス賞」を選考し、2チームが受賞しました。

【ポスターセッシヨン・オーデイヱンス賞〕

芯（新）トイレットペーパー代表：地域資源創成学部l年吉永宗

MOJIプレイムービー代表：工学部2年小山敦子

・ポスターセッション末書出場チーム

①ウィズドライピング～過疎地での交通手段をビジネスモデルで提棋～
代表：大学院工学研究科2年臼崎期太郎

② book liveブックリブ～貴方の読書をサポートレます～
代表：工学部3年坂元和也

③就活回転寿司～あなたが求めていた就活を地方でも！～
代表：地域資額創成学部1年河村智紀

④ライブコマースでの撮り～全国どこからでも顛りに多加！！～
代表：工学部1年砦城拓

⑤ Re：目向戦記アナライズ～ゲームを通じて失われた富闘の活気を取り戻す～
代表：工学部3年武内大晋

⑥芯（新）トイレットペーパー～“芯”から始める新ビジネス～
代表：地域賀福創成学部1年 吉永宗

⑦ Easy.T～旅することを、もっと身軽に。～
代表：工学部2年福永崇結

⑧スターテイングデータ～人生100年、豊かなセカンドライフの道標～
代表：農学部l年内 山 智 糟

⑨ MOJIプレイムービー～教育は遊びにできる！どんどん言薫が覚えられる開法の動画サイト～
代表：工学部2年小山敦子

⑩ Meating～食事で繋がる人と人～
代表：工学部3年渡部弘人
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地域資源創成学部地増資諒創成学科3年極海 英也

目的IL:向かつて行動できる人聞に変えてくれた

私がもともとピジコンに出場を決めたきつh、l才協、自分を変えたいという意志からでした．大学

3年生に忽口、就聴や今後の生き方を課く考える転換期にいました.L..itl' v 、長り返ってみると、何

と怒くの学生生活を送っているだl才でした．そこに不安を覚え、去年は逃げてしまったピジコン

に、すっと何と芯く興味のあった空き家に関するビジネスプランで出場しようと決意しました．

己の時の判断のおかげで、それまでM何と芯く・輿昧あった空き家問題という分野へのアブ口一

チを明確にし、積極的（i:行動できるように忽りました．実障には、本や雑益で見た空き家リノベーションの事例を県内外聞わす見

に行き、空き家活用関連のプロジェクトやイベントにも参加するように怠Dました．資料作口や取材、ブレぜン艶表芯ど、ピジコン

に出場したすべての経蹟'fj，私を目的に向かつて行動できる人聞に変えてくれました．

工学部構輔設計システム工学科4年高見 聞菓

自分に足りなかコたものや自信をつける飽好のチャンス

ピジコンに出て変わった事l誌、自分の意見でも受け入れてもらえる、評価してもらえるという自

信がついた事です．そして自分の良いと思った事を具体的にしていく楽しさやそれを人に伝える

事の相当窓越しさ芯ど、普通の大学生活では知Dえ忽かった事も知Dました．自分の意見を発信し

てと忽かった、人に涜されてきた、そんな人にとそピジコンに毒事加する事は、自分に足りなかった ． 

ものや自信をつける絶好のチャンスだと思います． I ” 

農学部応用生物科学科3年タ紅白 由季

ピジコンlet新しいことに挑戦する楽しみ'/j唱邑れる

私がピジコンに参加しようと思ったきつtl'ttl志、大学生活で伺かに挑戦してみたいと思ったか

らですA的目した当初はビジネスに聞する知韻はほぼ皆無でしたが、プランを考えているう古にそ

の業じさに気づく乙とができました．ピジコンlま新しいことに挑戦する楽しみが得られます．また

数百人の前で自分のフランを発表することで強い自信に繋が口、これをきっか廿！こ様々芯ととに

挑もうと思うととができました．

大学院星学工学韓合研究科資源環境科学専攻1年 En附1担問 SolongoC工ンフザヤーソロンゴ】

ピジコンで得5れる貴重な経験

ピジコンに出場して得邑れたことが沢山あDます.1.ビジネスに対する知歳、 2.事業を立ち上

げる体験、3人脈を広げたことです．自分の考えているアイデアか5事業を計画する中でビジネス

に闘する知識はどんどん増えていきました．実聞に事業を立ち上げてみる己とが学生のうちにで

きる大き拡チャンスで、将来会社で新規事業の立ち上げ等に既に身につげたスキルになっている

と思います．また、ピジコンに出て多くの企業の方々や一舗に参加した学生たちと話や帽置ができ

て人脈も広がりました．宮崎大学ピジコンに出場するがどうか悩んでいるあなた、絶対に出るべき

だと思います．

工学部環境応用化学科2年武元佑樹

僕の人生を蜜えた置薗の夏に

正直、優勝賞金目当てに参加したんです．しかも、一人で．自分一人でアイディアを考え、プラン

を練り、プレゼンテーシヨンの練習をしました．全てが初めての経験でしたが、逆It:全てが新鮮で

楽しかったです．訣勝はトップバッターでとても累彊してて、ほとんど記慣がありません．でも、終

わった後に色ん芯人から「堂々としていてカッコよかったJって褒められて、めっちゃ婚しかった

のを鮮明に覚えてます．ピジコンに出た夏は、僕の人生を変えた最高の亘に窓口ました．
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j現係者巳聞く
「みやだいビジコン」とは

第2固みやだいピジコンを鍵えた感想、第3回IC:向11た意気込みと抱負を関係者に伺いました。

・第E田署繕えτ
実際に起業する難しさを強く感じています。自身の立場から言えば、起業！と向けた伴走支揮のあり様の難レ

さです．「お節介すぎる？」「1人で悩んでい芯いか？」「賀金面で断念したのでは芯いか？」等々悩みは尽音ませ

ん。しかしなが5宮崎銀行が宮大ピジコンに携わ5せていただいている意義はそこに在ると意を強く持吉、学

生の皆さんとのコミュ二ケーション深度を高め、銀行員としても、人生の

先輩としても「皆さんの夢の実現jを応揮していく決意です。

・錨S固IL:向l才τ
ピジコンを適Uた「起業家創出Jというミッションを実現します。加えて

1人でも多くの学生の皆さんが、「エントリーする意思決定j「ビジネスプラ

ンの創造J「プレゼンテーションによるプランの具現化」『資金調達j等々の

起業に向けたプロセスを経験することで「胃崎をベースキャンプに日本の

未来を担う人財」を育成するという高い目標を掲げ取組みます。

・篇E固老健えτ
第2回のピジコンも多くの学生の皆さんに参加していただ昔、檀しく思います。「社会が抱える諸問題の解

決l、「利便性の追求」、「生産性の向上j芯ど樺々芯切り口をビジネスとして組み立てる過程Id:，学生の皆さんにと

っても貴重な経験に芯ったと思いますし、との積み重ねが大学在発信源とした宮崎県全体の起業マインドの醸

成に波及レていくと思います。ピジコンを通りた起業の支援は銀行としても大き砿ミッションですので、しっかり

と寄り譲っていきたいと思います。

・調S固に向lオτ
過去2聞のピジコン開催で、学生の皆さんの意欲も高まっていることと

思います。第3固でも高い起業意欲を持った学生の皆さんに積極的にチャ

レンジしていただけるととを願っております．

銀行としては、起業を目指す学生の皆さんに対して、ビジネスプランの

組み立てから起業！こ至るまで、気軽に相談していただけるよう草ザポート

体制を更に充実させ、夢の実現を後押しできるよう努めたいと考えてい

ます。
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関係者に関〈 『みやだいピジコンjと肱

・第2固老健えて

Society 5.0の実現に向lフ様々私分野で未来創造がなされる中、生活や産業のあり方が大きく変わるといわ

れています。みやだいピジコンに出てくるテーマ陣地方から描くその創造社会の実現に向けたアイデアが多い

です。また、提案されたテーマから「大学発学生ベンチャーJに繋がるよう

芯ものもできつつあり、起業を捜索している学生もいます。一方で、学生か

ら提案された知財マネジメントや学生の起業支援などの課題もでてきて

います。これらの課題を解決し拡がら、地域企業に期待される特徴あるビ

ジネスコンテストにしていきたいです。

・錦3固に向けて

みやだいピジコンは地方発の特徴あるコンテストとして進化していま

す。ビジネスプランの提案だけでは芯く、コンテストを通じた「学びJの場を

実感できるよう私事業にしていきたいと思います。仲間と意見交換をする

中から、社会を変える提案を期待します。

．鱒2回を終えて

第1園、第2固と継続して一定数の応募があるのは、実は結構すごいこと

です。実際に応募された方々の雄姿を見て、次は私も応募したい！という

「想いの連鎖jが広がっているのでしょう。個人的には、もっとリピーターを

増やしたい！ 1年生に頭張ってほしい！と思っています。

・第3園IC:向防て

審査養員として、文系の割に、技術案件は結構厳しい目でみます。しっか

りと出口を考えて、そのために何が必要か、どれくらい時聞がかかるのかを

考えて下さい．第3回の応募も期待しております。

・第2園理E終えて

前年から更にレベルアップしたビジネスプランでした。地誠視点、グローバル、専攻する研究分野を基にしたも

の恕ど、視点の高さだけでなく、深掘りや広がりが印象に残っています。参加者の最後の結果が出た後のf悔し

いJと思えるほどの熱量を持ったチャレンジは、挑戦者自身の今後のキャリアにおいて大き怠糧となると信じて

います。今回は、「地域jとf研究jという視点がはっきりと出てきたことは宮崎大学が取り組むピジコンとして新

た怠可能性を生み出す機会とも芯りました。

・第3回IC:向けて

もっと面白さ！もっと実現性！もっと世界！もっと地域！もっと君らしさ！

もっと宮大らしさ！もっと挑戦感！もっと研究ト・・

挑戦した学生しかわから悲し1世界があります。彼らも、最初は陪閣の中

へ踏み出す不安とドキドキの一歩からはじまりました。大学生？宮崎大

学？ゃったととが怠い？そんなコトは、考え怠くていい！地域・社会・世界・

君が抱える課題を解決するそん怠キッカケにしてみませんか？さお、みん

私で挑戦していこう！想犠もつかない未来を創ってみよう！
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2nd University of Miyazaki Business Plan Contes t て

成長をサーポートする講座など
応募前から！プレゼンまで！

『アントレプレナーシップ（起業家精神）教育』を提供

日 略 イベント 会 場 主怠筒師轡

平成30年5月30日 募集開始

平成30年5月30日 17:30・18:00 第1固学内観閉会
園，E鯖

宮崎大学土置鴎師
セミナールーム1

平成30年6月5日 17:00-18:40 ’82画学内説明会
図書館医学分鼠

宮崎大学土屋麟師
セミナー室

平成30年6月7日 12:15・12:45 第3国学内観閉会 地楊デザイン棟 宮崎大学土屋蘭師

平成30年6月13日 12:15 12:45 第4国学内観閉会 地層デザイン棟 宮崎大学土屋講師

平成30年6月16日 13:30-15:00 
私もつくれる！ビジネスプラン作成薗座 園，E’E 富岡大学土置問師
～チームビルディング～ セミナールーム1

園，E館
平成30年7月3日 17:00・18:30 私もつくれるlビジネスプラン作成同座 セミナールーム1

宮崎大学土屋繭師
平成30年7月4日 17:00・18:30 ～理解偏～ 園．館

セミナールーム3

平成30年7月15日 10:00-18:00 
私もつくれる！ビジネスプラン作成鴎座

地域デザイン棟
TRUN~株式会祉

～実腫宿～ 代表取錦役CEO 西 元 涼 氏

平成30年8月9日 ..観切｛応事件取18組）

平成30年8月10日
一次審査｛園店頭審査） －：；ィードパック

宮崎銀行地方創生郵

～8日27日 宮崎文学（圃武、丹生、土屋J

平成30年8月29日 10:00・11:00 実量主力重量成～プレゼン力向上司E座～ 地煽デザイン棟 宮町大学土屋岡町

平成30年8月29日 13:30-15:30 実a力量E成～事前相談会～ 地域デザイン棟
宮崎銀行（園部、行員8-8)
宮崎大学｛圃武・:!!l潰・横山｝

平成30年9月7日 9:10・12:00
330交涜会館

宮崎銀行（園部、日高）

平成30年9月10日 13:10・16:30
二次書査｛プレゼン奮劃（17組） コンベンション

宮崎大学｛固武、丹生、土屋）
ルーム

書量買6名
。新械裕司

｛宮崎大学産学・地煽連銀センター客員教媛）

②原口哲二

｛富陽銀行代表取初役噂務）

③山口泰久氏

ビジネスブランコンテスト
曹崎市民プラザ

｛株式会社FFGベンチャービジネスパートナーズ

平成30年9月22日 13:30-17:40 『決島プレゼン』（7組｝ 取締役副社皇后
オルプライトホール

⑪宮野井伸拡氏

Iポスターセッション大会WO組） （合同会社DMM.com会長書室長｝

⑤西国修一氏

｛ヤフ一線式会社執行役員SR錐進統括本鶴劃

⑥佐醸真精子氏

｛株式会祉iSGSインペストメントワークス

取.役代表パートナー）

平成30年9月26日 17:30・18:30
フィードパック会

地楊デザイン棟 宮崎文学土屋講師
｛グランプリ忍び受賞プラン内容の解説ほか｝
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2nd University of …ski Business川 n,Contest事

E罰百l1'I宮高町宮理軍~韮E
次回ビジコンの概要です。挑戦者募集！

・応募期間 2019年5月29目（水）～8月8目（木）

・応募目楓 20組
・ 対象者 宮崎大学に所属する学生・院生〈学部・研究科を岡わない）

※ダイバーシティの罰点から、留学生の・加を大歓迎します．

・募集テーマ テーマの担件、錫りはありません。
（例）0薗属、身近に感じている問題庫覇、アイデアをヒントにレた事業

O自身の研究や揖術シーズをもとにした事績

O食·•縄・観光など、宮崎の特色を活かした事舗など

・審査菖準 ①繍規性・軍脂性・優位性②実現可健性・市瑚性③表現力
・スケジュー·Jll予定 ※スケジュール怯変更する場合がありますので、以下みやだいピジコンWeb~イトより畳新情報をと稽毘くださし、．

日 時 イベント 会 ． 

2019年 5月29日｛水） I 応’E閣始｛～8月8日（木｝まで）

2019年明29日（剖 ：17:00・18:00 学内瞬間会 地..デザイン棟

2019年 6月 4日Ok}’17:00・18:00 学内観閉会 医学習

2019年 6月 58（水） : 17:00・18:00 挙内説悶会 地調菌デザイン棟

2019年 6月14日｛金：｝ : 17:00-18:30 ビジネスプラン作，..  座～チームづくり錫～ 330E念交流会館Jlrーム

2019年 7月 3日（水.） : 17:00・18:30 ビジネスプラン作成．座～•Ml・－ 地峨デザイン棟

2019隼 7月 4日（木：） : 17:00-18:30 ビジネスプラン作成書塵～llMll～ 地歯車デザイン練

2019年 7月 6目t土） I 10：・00-18:00 ビジネスプラン作成蔵庫～実a銅～ 330記念交涜会館ル－b.
2019年 8月 8日｛木.） : 募集栂切

2019年 8月23日｛創 l 一次脅費｛．領書量f）ー・フィードJtック

2019年 8月28日｛水） : 13:30・15:30 事前根議会
地情デザイン練

I 16:00・17:00 プレゼンテーション力向上寓座

2019年 9月 6日（劃 : ぃよい持日凶時暢で実合の施
二次膏査（プレゼン書室） 330記念交涜会館ルーム2019年 9月 9日（周） ：し 7組程度を

201鮮明10日〔火） ：白斑

2019年 9月28日（±） I ビジネスブランコンテストr~•プレゼンj 宮崎市民プラザ

2019年10月 2自体） : 17:00・19:00 フィードバック会 330記念交流会館ルーム

｛司，a，鋼組｝

・九州・大耳慣，Eペンチャーピジネスブランコンテスト（；.州大会｝
”集期間7月上旬～10月上旬（第18回大会は平成30隼7月2日｛月｝ー10月9日｛火｝｝
墨書z・査12月下旬（第18回大会は平成30年12月21日｛金）｝

・キャンパスペンチャーグランプリ｛全国大会）(j‘州大会グランプリ奮が九州治区伶．として幽旭｝
..豊富董2月中旬（館15回大会は平成31年2月17日｛金｝｝

・受講推奨科目
学士力発展科目『ベンチャービジネス入門』『マーケティング入門』

・決鴎プレゼンテーシヨン概要 ｜ みやだいピジコンWebサイト
ー I http:/twv剛 .m耐血肱i-u.acjp/crcweb/busic。n/

会 場：宮附民プラザ才Jllブフイトホール ｜ 向付

日 時： 2019年9月28日｛土J午後 I 情報I記詰

観覧者自楓： 500名（会場収容定員 500名）
審査員：日本宥数の実難as約6名を予定
表彰概要：グランプリ 1件（副賞30万円）

宮崎大学長賞 1件（副賞10万円）
宮崎町す頭取賞 1件（副賞10万円）
その他各賞 数点

q
d
 

噌

i



・『宮崎大学ビジネスブランコンテスト』の趣旨
当コンテスト1a:、学生の研究テーマやアイデアをビジネスに落とし込む過程で、新規性、社会性、事揖性寄る

プランにブラッシユアップするフロセス、それを他者I＆：ブレぜンして伝えるまでの曜鳳』を置視しています。

との漉密怠経験過程を週じて、著者＠チャレンジ輔神、自S考え解決する館力、箇理性・ストーリー性や想

いを伝えるブレゼン力怠ど、『祉舎に.めSれる実践力』を有する人紺＠育成・量出を目指します。

・協賛について
I宮崎大学ビジネスプランコンテスト」の趣旨にご質問いただき、ご協賛いただl才る企業様を募集します。

起難車制神を有する人材の宵戚と、彼自が錦嶋で寄る宮崎＠舞台を創出し、宮崎かS地方創生、イノ列ー

ション創出を担う人材の宵慮と輩出する、との宮崎大学のチャレンジにぜひと協力をよろしくお願いいたし

ます。

本件お問合せ先

dJ.ゃだいピジコン事務局
干889・2102 宮崎市学園木花台西1丁目1番地

宮崎大学産学・地域連携センター2階産学・地域連携課内
電話；0985-58-7951 FAX: 0985-58-7793 
E-n祖 ii:busicon@af .miyazak.i-L』.ac.jp

Web廿イト：h口p://www.miyazaki・u.ac.jp/crcweb/busicon/

【私たちは、宮崎大学ビジネスプランコンテストを雌しています！〕

A.をtゐ酒造 ＝AoiFarm~ 東京海上自動
時雨so宮崎日機装株式会社 タ取完~(orporation 

Asahi KASEI ⑨ ’霧島週走株式含社 ＜§？＂GE Holdings 

副嚇l.c。m t弘g 皿－－＇・ n町t~百回~！．．． ‘伺開園‘’咽"'C・E・－ ・阻・ー. ........ .. 「ー司直，亙辺

./AJA宮崎経済逮 co：.~。

•－「同回国三正司i?"""1L'~..－.JiiP>'~lt"~咽立川0:1 ＿前三Lr•

雲港酒造株式会社、株式会社くしまアオイファーム、東京海上自動火災保険株式会社、宮崎日機装株式会社、

米良電機産業株式会祉、旭化成株式会祉延岡支社、霧島酒造株式会事士、株式会社GEホールデインクス、

合同会社DMM.oom..様式会社テレピ国峰、株式会社宮崎放送、ヤフ一株式会社、宮筒県経済盟業協同総合連合会、

co・bamiyazaki 
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1st University of Miyazaki Business Plan Contes t て

ビジコンの軌跡σL州地区大会）
第17回九州・大学発ペンチャー・ビジネスプランコンテスト（平成29年度）

ピジコン九州夫会で宮崎文学生がグランプリ、九州経済連合会長賞を受賞l

九州最大規模の学生ピジコン『第17回九州・大学発ベンチャー・ビジネスブランコンテストJI己、第1固みやだ

いピジコンでグランプリを獲得したTOBE砿どti明Bみました。

九州地区は、平成28年度の全国大会（キャンパスベンチャーグランプリ｝で文部科学大臣賞を受賞した激戦区。

九州全場か653組＠庫事があD、1次審査（書類審査）、2決審査（プレゼン審査）を見事突破した8組が、平成29

年12月22自に福岡市投所で開催された決勝の舞台に圃みました。

ー－ 1次審査を突破したのは20組。うち宮崎大学から

九州量多5組が22民審査に道出。

2次審査を喪破したのは、B組。うち宮崎大学か5

九州量多2組が決臆に進出。

志君、決勝進出は宮崎大学初の快挙。いVれのチーム

も、第1固砂やだいピジコンを標に結成されたチームで

す。との決勝進出2チームが、い守れも九州大舎でトツ

11 プ3賞I＆：聞く快事を果たしました。

・グランプリ（優勝）：宮崎大学
，，＿.宇一一 円OBE（トヲーピー）障がい者×ビジネス

社会を変えるプランが令、ととに』

宮崎大学工学部4年木下大輔｛代罰

教育文化学部3年井手僅末

地域質調創成学部1年太田帆南

地壇賞源IJ.EilG学部1年外山開成

地域資源創成学部1年福永昌俊

九州地区代表としてJキャンパスベンチャーグランプリ全国大会』

（平成29年即ヘ進出決定

・九州経済連合会長賞（3位）：宮崎大学
『Remo旭 Hospital簡単に取り組める療恩治癒』
宮崎大学医学部4年大立目真巨（代艶

宮崎大学医学部4年村瀬希

長崎大学医学部 麗本鴻

第1固みやだいピジコンでは受賞を逃したが、ブラッシュアップを

重ね、本大会で盲醇価を麹得し盟賞

議受賞学生の学年は平成29年度当時の学年です．

，。
唱
i



ピジコン全国大舎で富岡大学生が文部科学大臣賞、テクノロジ一部門大賞を受賞l

『第14閏キャンパスベンチャーグランプリ全国大会』が平

成30年3月6目lζ園山会館（東京都千代田区）で開催され、第1

固みやだいピジコン及び九州地区大会でグランプリを撞得し

た円OBEJが九州地区代表として、富酋県衝で掴めて本遍進出

しました。

全国白地区の代表13組が競う本選で、テクノロジー部門の

軍高賞と砿るI支部科学大臣賞』、『テクノロジー部門大賞』、ま

た、シリコンJCレー研修調彊チームとしてπOMODACH噴J
に選出される快挙を果たしました。

受賞したTOBEは、第1固みやだいピジコンを概にチームを結成し、ブラッシュアップを置ねました。障がい者

の航空機利用にかかる手続を簡略化する新た恕サービス事業を提案し、その新規性、社会性、事揖性が盲く牌価

されての要貨と芯Dました。

宮崎大学l志、地方創生、イノベーション創出に向11たベンチャー創出や、その人材育成に力を入れています。

・受賞プラン ・受賞メンバー

『曹がい者情誼プラットフォームTOBE』

・受賞

食文部科学大臣賞

女テクノロジ一部門大賞

女・TOMODACHI賞（シリコンパレー研修派遣）
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宮崎大学工学部4年木下大輔（代萄

宮崎大学教育文化学部3年井手笹木

宮崎大学地域資意創成学部1年太田帆南

宮崎大学地域貰軍創成学部1年舛山開成

宮崎大学地域貴草創成学部1年掴永昌俊

‘. ~ 
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※受賞学生の学年は平成29年度当時の学年です．



「大学膿学研究科農学専攻 1年上野置さん 1
第1回のピジコンに出場した翌年‘2018年には鍋リパネス主催

のピジコン（テックプランタ一宮崎）に出場し、そこでは最優秀賞を

取る乙とができました。ピジコンに出場するζとで自分のビジネス

プランを明確にでき、このビジネスの社会に対する役割をより深く

考えるように芯りました。ピジコン以降、大きく変わったの［ch交友関

係です。とれまでの学生生活とは遣い、起業家の方々と関わる機会に

恵まれ、ビジネスの第一線で活躍する人からアドバイスを頂くこと

が出来ています。
テックプランタ一宮町での狸賞式

現在［chサポー卜して頂きながら事業化に向け詳細な事業計画を鯨っているところです。資金を集める一つの

拡いととも多くあります．生産する技術・システムはありますが、生産

物の販路の開拓方法やフランデインク芯ど僕にとって未知の部分も

多く、勉強すべきことは山積みです。ビジネスの先輩や専門家の方々

を頼口、良い方法を検討する日々です。ただ、新しし、乙とや実践的な知

識を学J3¥ζとfcJ;むしろ楽レいです。今後も何かにつますいたときに助

けてくれるのは「つ芯がbJであり、それを得たきっかげがピジコンだ

ったと思います。

事織化Ii:向11取り組む上野さん

「農学部植物生産環境科学科 4年鶴田真也古ん1
ピジコンに出て「ビジネスについて考える」と見える世界が変わります。ほとんどの学生Id;.r消費者Jとして

生きてきたと思いますが、価値を生み出す「生産者」側の視点を新しく増やすととができます。私はとの視点を

手に入れてか5毎日がとても面白くなりました。『乙のテレビCMはこんな意図で制作してるのかも！』『あの

会社のこのサービスは本当はζれが狙いかも…！ J芯ど、世の中に新しい価値を提供じようとしている人たち

が何を考えているのかを推測し起がら生活するように芯ると、新しい発見や気づきがたくさんありました。

そのよう怠ことを考えている閏l乙実際にその生産者側に立ってみたいと思うように芯り、結果的にと緑が

あって起業にチャレンジできるととに芯りました。現在は、企業や

組織、そこに属している個人がどうすればよりチームとして大き芯

力を発揮できるのかに興味があります。

私も友人とピジコンに出場しましたが、あの時どん芯コミュニケ

ーションを取っていれば、お互いの力を十分に引き出せたのがなど

の聞いに対して解決策を提示できるよう忽事業に今後は関わって

いく予定です。ピジコンでの経験を活かし起がう、世の中により良

い価値を提供できるよう芯人聞に芯れるよう今後も頑彊っていき ~ 

たいです！
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第1回ピジコンに出場した蘭固さん
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第2囲みやだいピジコン
応募プラン・挑戦者一覧

応募総数 18組（31名）
（単独応募8組、チーム応募10組）

※代表者の所属別応事裁

工学部・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・9&（.単独7組、チーム2組｝
鹿掌部・．．．．．．．．．．．．．・・・・・3組（単独 O組、チーム 3組）

地揖質調創属学部・・・・・・・・・・・4組（単狙 1組、チーム 3組）
大学院工学研究科・・・・・・・・・・・1組（単狙O組、チーム 1組）
太掌院鹿掌工学縫合研究科・・・1組（単祖O組、チーム 1組）

応聴者数 31名
〈内訳〉
医学•·.................... 2名

工学郎・・・・・．．．．．．．．．．・・・・・・12名

a砲撃部・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・ 5名
地揖賞海副成掌留・・・・・・・・・・・10名

大学院工掌研究科・・・・・・・・・・・ 1名
大学院鹿学工学鎗合研究科・・・ 1名



受付
No
（頁）

事業名 キャッチフレーズ プランの概要
提案者

※代表者･･･○

二次
審査
進出

決勝プ
レゼン
進出

ポス
ター
セッ
ション

(参考)
第18回
九州・大学
発VBC

(九州大会)

1
(P21)

ウィズドライビング
過疎地での交通手
段をビジネスモデル
で提供

　過疎地の人々に、ネットワークシステムを通じてドラ
イブシェアリングを行って移動手段を提供するシステ
ム。ネットワークシステムを用いてドライバーと乗客の
マッチングを行う。収益はシステム利用料としてマッチ
ングしたときにドライバーと乗客からシステム利用料
を徴収する。

○工学研究科　工学専攻　2年　臼﨑　翔太郎
　 工学部　社会環境システム工学科　4年　甲斐　裕彬
　 医学部　医学科　5年　大立目　真臣

○ ○

2
(P25)

留学生と地域の特
技人をつなぐビジ
ネス

あなたも先生に、地
域に眠る特技人を
探せ

　地域の一芸人を紹介するWeb ページづくり。
　宮崎へ観光に訪れた人、近所で習い事や趣味を探
している人に対し、その地域の一芸人（手芸、スポー
ツ、伝統料理、海外文化・言語、楽器などができる人）
を紹介するビジネス。自分たちが住んでいる地域に
眠っている人的資源を発掘し地域の活性化にも貢献
する。一芸人を探す際に会員登録してもらい入会料と
体験料して収益をあげる。

○農学工学総合研究科　資源環境科学専攻　1年
Enkhzaya　Solongo
 　医学部　医学科　4年　松本　健吾

○ ○

3
(P30)

book live ブックリ
ブ

貴方の読書をサ
ポートします

　書籍に興味を持つ人々が互いに書籍の情報を共有
でき、さらに書籍の購入もできる場を設けた一元型ア
プリケーションの運営。
　私たちはアプリの開発と運営を行い、膨大な数の書
籍の中から、ユーザーが好みの書籍を探す手伝いを
行う。
　収益としては、アプリ内での書籍の購入や、月額会
員制の導入、あとは広告での収入を見込んでいる。

○工学部　環境ロボティクス学科　3年　坂元　和也
　 工学部　情報システム工学科　3年　川崎　雅斗

○ ○

4
(P33)

月額3千円から始
める親孝行

親孝行民に君はな
る

　親がいる人達に必要な情報や、親孝行するための
お金や時間の管理をスマートフォンのアプリで提供す
るビジネスです。日々生活している中で多くの人は仕
事や学校のことに追われてなかなか自分の両親を思
い、日頃から感謝の意を表す準備や計画を考えてい
ることはありません。しかし、時間をかけて相手を思
いやった親孝行はみんなしたいのです。アプリを通し
て、利用者の親孝行の負担を減らしつつ、定期的に
できるようにすることが私の役割です。収益は企業か
ら商品を紹介する広告料と利用者から商品発送など
の手数料からいただきます。

○工学部　機械設計システム工学科　4年　高見　陽菜 ○
○

審査員
特別賞

5
(P36)

Mitok(ミトック)
獣医師、ペット、飼
い主がwin-win-win
な社会をつくる

　手術が終わった動物を診るために、毎日ほとんど睡
眠をとらない獣医師。夜勤担当がおらず、容態が急
変しても誰も助けてくれずに苦しむ動物。ペットの異
変に気づけず、病気を悪化させてしまったと悔やむ飼
い主。Mitokはそんな現状を変えるサービスです。獣
医師、ペット、飼い主がwin-win-winになる社会を、AI
と医療を掛け合わせることによって創ります。主な収
益は、製品(Mitok）の販売による利益です。

○農学部　獣医学科　3年　久保　洋朗
　 農学部　獣医学科　3年　下森 文敬

○
○
グラン
プリ

二次審査
進出

6
(P39)

就活回転寿司
あなたが求めてい
た就活を地方で
も！

　地方の就職活動をしている学生と企業をお見合い
回転寿司ならぬ就活回転寿司によって結び付けると
いうビジネス
　このビジネスで、私達は地方に住んでいて就職活動
をしている優秀な人材と、優秀な人材を求めている会
社側のマッチング
　登録費(企業の)　参加費(企業と就活生)

○地域資源創成学部　地域資源創成学科　1年　河村　智紀
　 地域資源創成学部　地域資源創成学科　1年　大石　有香

○ ○

7
(P41)

PLANTER
アイデアを絞り出す
時代から買う時代
へ

　「こんな商品があったらいいな」というアイディアを持
つ個人と斬新なアイディアを求める企業が集まる場を
提供し、個人・企業間で「アイディアの売買」を促すビ
ジネスである。求められていない時ほどアイディアは
溢れてくる。そしてこれは企業にとって大ヒット商品の
原石になりうる。企業の会員費、売買金額の一部を
収益とする。

○農学部　応用生物科学科　3年　外山　由季
　 農学部　応用生物科学科　3年　松下　由季

○
○

審査員
特別賞

8
(P45)

ライブコマースで
の競り

全国どこからでも競
りに参加！！

　魚を安く新鮮な状態で手に入れたいと思っている人
や、競りに参加してみたいと思っている人に最適の
サービスです。私たちは、魚を捕る漁師さんと消費者
を競り専門のLIVE中継サイトを通じて、繋げるという
役割を担います。そのサイトは基本無料にしますが、
有料のプレミア会員制度や、サイトにつける広告、商
品にから一部手数料を頂くなどといった収益が見込
めます。

○工学部　電気システム工学科　1年　岩城　拓 ○ ○

9
(P48)

Re:日向戦記アナ
ライズ

ゲームを通じて失
われた宮崎の活気
を取り戻す

　ほとんどの人がスマホに入れているアプリゲームを
提供するビジネス。宮崎を舞台としているためにゲー
ムを通して「日向神話」、宮崎を知ってもらい、宮崎を
盛り上げることがこのビジネスの目的である。Google
AdSense等の広告料、ユーザーの課金、企業とのタイ
アップ等

○工学部　社会環境システム工学科　3年　武内　大晋
　 工学部　情報システム工学科　3年　小林　稜

○ ○

第２回宮崎大学ビジネスプランコンテスト　応募プラン・挑戦者一覧（受付順）

19



受付
No
（頁）

事業名 キャッチフレーズ プランの概要
提案者

※代表者･･･○

二次
審査
進出

決勝プ
レゼン
進出

ポス
ター
セッ
ション

(参考)
第18回
九州・大学
発VBC

(九州大会)

10
(P51)

芯（新）トイレット
ペーパー

“芯”から始める新
ビジネス

　全世界の人々を市場としたのがこのビジネスです。
提案する事業はトイレットペーパーの芯を洗浄・消臭
を同時に行えるものにしようとしたものです。具体的
にはトイレットペーパーの芯を水に溶ける素材にし
て、なおかつ香りと洗剤をつけることによってトイレ全
体の防臭や道具を使わずに洗浄も行えるというもの
です。利益はトイレの現在ある市場に数％食い込め
れば多くの利益が見込まれます。
　私たちがこのビジネスで果たす役割は高齢者や小
さな子供を持つ主婦などのトイレ掃除に手が届かな
い人たちの手間や負担の軽減だと考えています。

○地域資源創成学部　地域資源創成学科　1年　吉永　宗
　 地域資源創成学部　地域資源創成学科　1年　横山　直子

○

○
オー
ディエ
ンス賞

11
(P54)

Easy.T
旅することを、もっと
身軽に。

　Easy.Tは、ビジネスや観光を考えるあらゆる旅行者
に対して、旅行の際の荷物の支度代行や備品レンタ
ルを行い、ホテルや空港などの旅行先にそれらの荷
物の配送を行うサービスです。Easy.Tを提供すること
によって、旅行先での持ち物忘れや手荷物の削減を
可能にし、旅行をより身軽に行うことが可能になりま
す。収益は、手数料としてサービス利用料から取りま
す。

○工学部　電子物理工学科　2年　福永　奈緒 ○ ○

12
(P56)

ReceBee（レシ
ビー）

レシート1枚から始
めるヘルスケア

　ReceBeeは、主に２０～４０代の男性に向けた、ス
マートフォン向けのアプリを使ったビジネスです。使い
方は、まず、利用者のレシートをスマートフォンのカメ
ラで読み込んでもらいます。そして、レシートから得ら
れた情報をもとに、より健康的な食事法や、食事のレ
シピ、エクササイズを提案し、健康的な生活習慣を提
供するビジネスです。収益は、アプリ内での広告収入
と、レシートによるオフラインデータを用いて他企業と
共同で商品開発し、売り上げの一部を収益とします。
このビジネスで、私は、人々に健康的な生活習慣を提
案し、これからの長寿社会に向けて、健康寿命の大
幅な延伸を目指します。

○工学部　環境応用化学科　2年　武元　佑樹 ○ ○

13
(P58)

クイズ×宮崎×ア
プリ(仮)

宮崎のクイズに答
えて賞金ゲット！

　地方の魅力を様々な角度からクイズ形式で出題し、
このアプリを通して宮崎の魅力を発信し、賞金によっ
て消費を促進させることで宮崎を盛り上げることを自
分の役割とします。
　収益は、このアプリでクイズとして取り上げた飲食店
であったり、施設だったりといった宣伝したい側の広
告費です。

○工学部　電子物理工学科　3年　稲葉　祐貴

14
(P61)

空き家トータルサ
ポート　MUH

空き家をつなぐ

　日本全体の課題となっている、空き家問題を冗長す
る要因としては様々なものがありますが、今回私が注
目した点は、空き家といっても思い出が詰まった持ち
物が残され、空き家が空き家になりきれていないケー
スがあるということです。そこで、空き家を活用したい
人と空き家の持ち物をどこかに保管しておきたい人
を、アプリなどインターネットのツールを通して、マッチ
ングするサービスを提供します。収益は、レンタルス
ペースを提供する個人、または企業からの手数料で
す。

○地域資源創成学部　地域資源創成学科　3年　松澤　美也 ○
○

宮崎大
学長賞

二次審査
進出

15
(P64)

シェアプレ -Share
Playing-

子供の「アソビ」が
広がるコミュニティ

　子供の成長の過程において、「アソビ」は様々な能
力を養うために欠かせない重要な役割を果たしてい
ます。
　しかし、家庭環境によって遊びの種類や効果に偏り
が生まれてしまうこともあります。そこで弊社は、全国
の子供のアソビをマッチングさせるコミュニティを作る
ことで、子育てを担う親、特に父親に対して「アソビ教
育」の選択肢を広げるサービスを提供します。

○地域資源創成学部　地域資源創成学科　2年　福永　昌俊
　 地域資源創成学部　地域資源創成学科　2年　外山　開成

○

○
宮崎銀
行頭取
賞

16
(P67)

スターティング
データ

人生100年、豊かな
セカンドライフの道
標

　これから人生100年時代を迎えます。そんな折り返
し世代（50代）に新サービスを提供します。それが「ス
ターティングデータ」を活用したセカンドライフ支援事
業です。収集したデータを元に、個人のセカンドライフ
に適する自社と契約した企業・団体につなぎ、新たな
ライフプランを提案します。収益は企業からの手数料
とデータ提供料です。

○農学部　応用生物科学科　1年　内山 智浩
　 地域資源創成学部　地域資源創成学科　3年　飯間 航太郎
　 地域資源創成学部　地域資源創成学科　3年　石束 心作
　 地域資源創成学部　地域資源創成学科　3年　多賀 明

○ ○

17
(P77)

MOJIプレイムー
ビー

教育は遊びにでき
る！どんどん言葉
が覚えられる魔法
の動画サイト

　未就学児～中学生の保護者の方に向けて、言語教
育に有用な動画を専用ＨＰを通じて提供するサービ
ス。
　動画サイトを作り、その管理・運営をする。
　サイトの利用を月額制にし、利用料からサイト管理
費用を引いたものを収益とする。

○工学部　環境ロボティクス学科　2年　小山　敦子 ○

○
オー
ディエ
ンス賞

18
(P80)

Meating
～食事で繋がる人
と人～

　食事に行きたいけどちょうど一緒に行く友達がいな
い人、いつものとは違う人と食事に行きたいと思って
いる人、または、ただ新しい人と出会いたいと思って
いる人をつなげて一緒に食事に行かせるサービス。
私はそのマッチングサービスを制作し、人と人をつな
げる役割をする。収益方法として、広告収入、サービ
ス課金も考えているが、主としては飲食店からの登録
料を考えている。

○工学部　電子物理工学科　3年　渡部　弘人 ○ ○
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21

受付書号

第2固宮崎大学ビジネスプランコンテスト事業計画．

所属名宮崎太掌工学研究科 ｜代表者名 目崎淘太郎

$集名 ウィズドライピング

キ，，千JrX＇過疎地での交通手段をビジネスモデルで鑓{A

1 .あなたのビジネスプランの盤重を簡湿に（160支字程度）に文章でまとめて〈ださい．

①誰に、何を、どうやって鍵供するビジネスですか？

②あなたがこのビジネスで果たす役割Iま何ですか？

③どうやって収益を得ますか？ 等の要素をa量り込んでまとめてください．

過疎地の人々に、ネyトヲ｝クシステムを通じてドライブシェアFングを行って移動手段を提供するシステ

ム．ネットワークシステムを用いてドライバーと乗客のマyチングを行う。収益はシステム利用料としてマッ

チングしたときにドライバ｝と乗客からシステム利用料を徴収する．

2. ビジネスプランの具体的肉軍事

｛テーマ／商品・サービスの肉曹、 a，国民慮、事象化昔＋菌、．象形銭、．象の将来ピジョンなど）

. .暖点

宮崎は交通機関が各都市と比べるとまだまだ発展途上にあり、大立目は以前から移動手段に不自由を感じて

いた．特に言昔縁村や維業村などの地方では移動手段が少ない．電車やパスはほとんど通らず車を頒らざるを得

ないのが現実で、またガソリンスタンドが24時間営業しているととろはとても少なく、深夜にj/;II)ン切れ

を起こすと交通手段はない．経済の縮小や少子高鈴化の観点から見るとこれらの地域に電車やパスなどの交

通手段が発展することは厳しいと恩われる．このような現代社会の状況も踏まえ、安価で手経に移動すること

のできるカーシェアリングのサーピスを提供する．

・ 商品・サービスの肉容・ターゲットとする・客

私たちは、主に携帯電話を使い、ドライパーと乗客のマッチングをする場を提供する．ターゲットにしてい

る年齢層は若者から高齢者までの全ての人である．料金は lOkm以内なら500円、 lOOkmなら 2000円というよ

うに距雌に応じて乗客は料金を支払う．

乗客とドライバー聞のトラブルを減らすため、乗客の要望に応じて、ドライバーが同性のみか、異性でも可

かどうかや、喫煙者でも可であるかを選択することができ、ドライパーの条件として過去に事故を起こしてい

ないこと、犯罪を起こしていないこと、ドライパーllU＼：低2年以上であることを盛り込む．またマッチング後、

無事目的地にたどり着いた乗客にはドライパーを5段階で評価してもらい、送り届けたドライパーには乗客

を5段階でそれぞれ評価してもらう．サーピスを利用する日の前日までに専用の公式ホームページの登録ベ

｝ジでクレジットカードの情報、運転免許涯の写真、ナンバープレ｝トの写真、内蔵されているドライプレコ

ーダーの写真を添付してもらう．

・ 司u量化僻画・事業務鎗・事業の将来ピジョン

はじめに我々はアプリとサイトを開発する．その後は広告や口コミ、 SNSを通じて広報活動を行う..初

はベータテストとして料金は徴収せずアプリとサイトで広告を表示させる．利用者が一定数に途し、＋分草IJ益

が生じると判断できた場合、利用者から料金を徴収する．同時に＝］ルスタッフを増やし、事業の成長に合わ

せて投稿の監視などの業務を専用の企業に任せる．最初は県内で広め、九州、全固と普及させて行く．

2018年12月 企画打ち合わせ開始

2019年1月 アプリとサイトの開先

2月 アプリとサイトのデザインの打

ち合わせ

4月 オフィスを霞立、ベータテスト

開始

5月 広・活動

12月 サービス開始

3. ビジネスプランの銃規盤、便利性、独創性、特徴． 新規性

ベータテスト開始

カ｝シェアリングサービスはUberXやnottecoやC肥曹といった会社が日本では提供しているだけである．

三種免許を持たない者が運送業を行うのは禁止されているからである.nottecoは県→県内、 UberX、α四 は

渋谷区、六本木エリアのみである．今回私たちが提要するサーピスでは県内→県内、 Mio→県の移動の手助けを

行うものである．これにより今まで目を向けられていなかった地方でもビジネスを展開することが可能とな

る．

・ 便利性・独創性

交通機関の乏しい場所でも、交通槍闘が発達している場所でも、安価な価格で、気車IIこ利用することができ

る．特に私たちがターグyトにしているのは、前者で、今までの生活に置ける交通機関の不便さを解消できる．

また飲酒運転の予防といった点でもこのサ｝ピスは大きな役割を果たす。支払いについて、ポイント制を利用

することで法律上の問題を解決している．

4.販売ターゲット（顧客）、予想される市渇規槙・市禍動向、販売対象エリアの状況及びその獲づけ

・ 販売ターゲット

顧客は飲み会なrで交通手段がなくなってしまった人で、あらかじめ予約しておく ことで、自宅に安価な値

段で帰宅することができる．また、通院や買い物の交通手段がなく電車やパスに不自由を感じている人が安価

な値段で交通手段を得ることができる．

・ 予想される市渇規彼・市渇動向・販兜対象エリア

1. 6兆円規模のタクシー還送業であるが、その百分の1が当社システムで賄われるようになれば150億円

の市場であるが、さらに5～6俗安価な値段での提供によるため20～30億円の市場である．

しかし、タクシー業界の反発は必至であり、特にタクシーが頻繁に行き交う都心部での理事入は因縁を極める

と予想されるため、はじめは一部の過疎地績だけの導入になる．そこからタクシー業界と折り合いをつけなが

ら都心部での導入を図らなければならない．

5.マーケティング嶋崎＜＆本嶋崎、．緒戦略晦売価事岳、価格設定方針）、販売嶋崎、販促根崎など》

価格はドライバーは100円、乗客は一人あたり例えば500円を当社に支払い、当社l:l.システム利用料3

00円を徴収し、ドライバーには300ポイントを付与する.~にそのドライパーが乗客として当社システム

を利用するときには、乗客として300ポイントを用いてプラス200円を支払って乗客として登場するこ

とができる．ポイントシステムを樽入することによって有償での顧客の輸送といった法律問題を回避するこ

とができる。運送料についてはタクシーの値段の5～6分の1を考えている．
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基本戦略は、過疎地域である宮崎であるということと、 Nottee。が北海道や、 UberXが福岡や京都の過疎地

域で市と協定を結んでいることにより、当社も宮崎県と協定を結んで、システム提供を行う．白タク問題につ

いて、安倍晋三首相が一部解禁を検討するよう指示していることに闘し「広く（全国で）やることについては、

安全性の確認や利用者の保護の課題もある。一般的に業kしてやるのはかなり慎重に考えざるを得ないJ~い

われているが、安全性を証明していって全国普及を目指す．

a，業サービスの涜れ

サービス
Eドライパ－I

.... 

可

ポイント

6. 観似ビジネスとの相違点（鯨合製品・商品サーピスと比べて優位性と弱点）

Not teeは県→県へ、 UberX、C郎曹は渋谷区、六本木エリアのみであり有償サ｝ピスであるが、当社サーピス

はドライパーは主に移動の困難な人向けへの近距離聞の移動の際に、無償で乗客の配送を行う点で異なる。

UberX 

侃EW

notteco 

渋谷区、穴本木ヱリアのみで有科

渋谷区、六本木エリアのみで有科

県→県へ．長距障のみ

新システム、ドライピングポイントナピゲーション

システムを搭載する．地図上に乗客が登録したドライ

ピングルートの出発点k到着点を表示して、またドラ

イパーの送迎可能なエリアを範囲表示して、さらに送

迎可能時刻を表示するシステムである．ここから、ド

ライパーが、ルートを選択して、マッチング成立とな ー
れば、システム利用料を徴収してから、マッチングに

。＂＂＇f: A.~ 

． 
ー
今日

骨
哩・

φ 

20:00～21:00 明日

－－’ζ J 23:00～24:CO 

l・k士、 今日
、 ，；.（•： JC Ji 24:00・－215:00

戸6”’eより、当事者同士のチャットや電話やピデオチャット

による交渉を可能とさせる．マピオンの地図特許のよ

うに地図情報システム特許獲得も目指す．（ドライバ

嗣 〆 ・・ f) ,'  個

f ＇ぺ 曹 U ． 
ーは地図上にドライピングルートの出発点と到着点

を登録して、またドライパーの送迎可能なエリアを範

囲登録して、さらに送迎可能時期lを登録する．）

1ι’｝ ,' • • -~ o:• τ《〉 ’了。
また、逆もしかりである。つまり、乗客が希望のドライピングルート複数の出発点と到着点と出発許容:i:.!)

アと到着許容エリアを登録して、さらに乗車希望の時刻を登録したものを表示させるシステムである．ここか

ら、ドライバーがルートを選択して、マッチング成立となれば、システム利用料を徴収してから、マッチング

により、当事者同士のチャットや電穏やピデオチャットによる交渉を可能とさせる。

下記からはドライバ］が登録したルートを乗客が選んでマッチング成立となるケースを示す。

最初に、乗客が出発点の範囲を設定する。地図上に迎えに来て欲しい場所、日時を設定し、その場所から半径

を決めて、出発店として許容する範囲を決める，

その後、到着点を決める．必要があれば半径を決めて、出発点kして許容する範図を設定する．

日時の変更は30分前まででそれ以降は変更できない，

φ 
ー出健点~~托伝c;r.n司F .' 

するか．織を悩置』：：＇） I : 

この位置を出舟越:i.,!'" o ' I ， ・月日
含じZリ刺繍栴れる ’ 、、、、 0, I 23:00～2•・： oo． ・ ~ィ色今包

必要b建制ι 吋・1為A 24:00～25:00 
宮フチLt；ままスライP活せて 市λーJ・
半径をきのて、 ， 
出発点包，t許制縄国断 、田
宮陵定する匂拠隠釘i::)_ I -

ヨz ・＇／

‘’．， ， ， 
a 《〉 ’

・‘
.！二＇＼ 24:00『 26:00

きらに勤臨創部｛宮刑，掛・ A
自宅;t；.どの鐘卸島革より i 
温恨すぶ玄曽野島割、v必勧海側止

岡町 寸’ $1.，チυζままスライFちせlて
"""- .. e;・ 車置を曹めて、ヘ ， ”’点として許容’る鍵慰霊、， 勘定司『るω駐留定｝

ヨ』．ι ．
ri.;，、、．．ー『、ノ
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ナンバープレ→ ：淑誠一脱獄
食震る前回目院滞ぐた似ζ

ナンバーブレ→の費調．
・話語号：以）（）（.獄）（）（
門 イバー評価：
量雇客野偏エ

縄示販

kよる以お鳳》むます．
M弓.に以ぽで大文夫ですか？

料金は距前で支払われる。距権換算は出発地と目的地の直線距.で行われる．

乗客はドライパーを選ぶことができ、また送迎の申楕を承認する自由と拒否する自由が与えられている。ド

ライパーの評価と、到着後、任意でレビューを畜いてもらいそれをドライバーの情報に乗せることで、乗客は

判断することができる。

とてもaレドぅィ，t』でUζ．

~＇ 0:-.-7 
el・ 

一一一一一＿＿＿＿＿＿...・・・・・・・・・・F到磐哨イント ,. 

乗客は到着後、ドライパーの評価を5段階で行なってもらう．

r 

電話語号：lCJOO(・期醐

トライパ』守備4ま符鏑
康容野信：

情示厳

A:J.弘胡，aむ茸τh
ι有”に削減で穴丈夫ですかT

これにより今後のトラブルをへらすことに役立つ。また任意でレビューを書いてもらう．不適切なワードや

個人情報が入らないようにする．ドライバーも乗客を選ぶことができ、乗客の申請を承認する自由と、拒否す

る自由がある。乗客の場合と同様に乗客の評価とレビューを見て決めてもらう。本システムでは、悪戯や迷惑

な行為を防ぐため、評価システムにプロックチェーンの活用を検討している．

，ドライ川崎停喧並z:，の・11

ドライパーも乗客も位置情報を公開すること

ができるようにする。これと掲示板を使うこと

ですれ違い起きないようにする。

到着後は5段階で乗客の評価を行ってもら

い、任意でレビューを書いてもらう。レビューに

は個人情報や不適切なワードが入らないように

”噛H・・，n
存，rt二血い I .. 

Eても且t県富m..t.:.

押自民晶，－.11...革.，.，

1開 1.：良い

注意する．また乗客が2人いた場合は、個別に評 とても良い袋容でした．

価する。

送信

7.事業実施上の問題点・リスク

タクシー会祉の利益を奪うζとにならないか．

いい

苦崎空ポイント

不意のキャンセルの発生．→乗客のキャンセルは2時間前までとし、それ以降は乗客がキャンセル斜を支払う．

.行問題が先生しないか．→男性車両、女性車両をわけるととの検討。

運転手が襲われないか．→ナンバープレートの確認。事件が起きたときは、警察への通報。

乗客が担われないか→ナンバープレートの確認．事件が起きたときは、警察への通報。

当社はマッチングシステムの提供者であって、基本的にトラプルは当事者聞で解決してもらう．

法律問題→経済産業省は5月18目、自家用車での中長距離の相乗りマッチングサーピスの rnotteco （のって

こ）Jについて、グレーゾーン解消制度に基づき回答を行い、ドライバーが収受する費用がガソリン代と道路

通行料以内であるならば、相乗りをさせるドライパーの行為は道路運送法上の許可や登録は要しないとしま

した．

http://1開 w.jikosor叩.jp／印刷hojyoho/syunto/2017 / jyohol 709. pdf 

保険問題→nottecoもドライパーの保険のみとしているため同様にする。
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8. この事業に関するあなたの経験、鎌館、資格、特許、ノウハウなど

太立回はシステムエンジニアでの実務経験があり、プログラム技術師Il',JAVA, C＋＋、 Swift、javascriptな

ど一般的なもの）を持っていてサ］パ］構築技術も持っている。平成28年度全国パテントコンテストにて発

話支援ソフトについて優秀賞を受賞している．またこのソフトについての特許（7月6日出願中）を申請中で

あるa 医学部生として宮崎の東米良地区での地域医療経験、訪問医療経験などの医療経験をもっているE

臼崎は大学でロンピュータサイエンスを専攻しており、 C++, J avascript, PllP, pythonのプログラミング

技術を持っている自現在NICTの主催するハッカソンに合格し最先端で活擁する研究者から開努・研究の指導

を受けている。研究室ではサイパーセキュリティを研究し、資格試験として情報処理安全確保支援士試験に合

格している。これらのセキュリティの知蛾をソフトウェア開発に生かすことができる．平成29年度にはトロ

ントで行われた国際学会問iS2017にてBestPaper Awardを受賞しており、グロ］パルな領域でも活動を行

っている。

9.事業の社会買献度（ビジネスの必要性）、実現住や将来の事業窓としての抱負

宮崎など過疎地での交通手段提供の貢献。

貧困地域での交通手段提供の貢献．

通院や買い物などの交通手段蝿供の貫献。

高齢者の運転による変通事故の減少．

高齢になっても宮鴎に住んでいて心Eがないようになる！

災害時の交通サービスとしての貢献。

宮崎駅からの電車での帰宅において夜の9:06にでて9:16に清震駅に到泊する予定が、 10:00に着〈というこ

とが起きる宮崎の竃車の弱さを補う．

宮崎の居酒屋で気楽に績電を遣してもいいようにする．

このように交通サービスを補うことによる宮崎全体の産業の発展．

大立目は、身近な人の突然死を経験して、何もなす術がなかった辛い経験から、医師の道を志して現在勉強

している。システムエンジニアであった経験を活かして、宮崎の抱える交通機関の問題や精神的ケアの問題を

なんとかしたいと思っている。医療従事者として、他の医師が気づかないような狙自の視点で身近な課題を努

見し、 ITでより人間らしくまた格差のない地域づくりを心がけて行きたいと思っている。

臼崎は宮崎出身で、栃木の都心部に引っ越したことがあったものの、現在は宮崎に戻って暮らしているa

一度関東で生活をしていたことから、宮崎の交通の不便さを常々感じており、それは特に自分の祖父や祖母を

見ていて思うことが多い。例えば、 13－＂報じられる高齢者が引き起こした交通事故のニュースに不安を覚えて

祖父と祖母は免許を返納しているが、宮崎の交通の使の悪さから外出できる範聞が限られており、日ごろの買

い物も長い時間をかけて歩いていかなければならない。祖父が入院した際には、祖母が足しげく病院に通い看

病をしていたが、片道だけでも2時聞かかり、パスの乗り換えによって決して安くはない移動費がかかるなど

大変な苦労を要していた。本事業を通して、宮崎県内の高齢者が過ごしゃす〈なるよう、交通の不便さを変え

ていきたいと考えている。

1 0.亮よ・利益計画

（単位・千円）

事業・商品別断面 第 期 • 2 期 ’E 
3 期

（事業名・薗晶名） （平成31年3月期） （平成32年3周期） （平成33年3月期）

システム仲介料 1, 0 B 0万（ %) 6, 2 40万（%） 46,000万 ｛ %｝

売上高計 1, 0 B O万 6, 2 40万 46, 00 0万

経常剰益 480万 5. 6 40万 46. 00 0万

）肉Iま粗.t!J益率

300円のシステム手数料を1日100件獲得して1日3万円。これを365日で計算して1080万円で

ある。九州全域に広めるこkによって第2期では6240万円在する．全閏規模に広めるこkによって、第3

期では売上を4億6000万とする。

1 1 .資金計画

（単位千円｝

必要資金 金額 調達方法 金額

システム構築と年間維持費 三百万 出資者からの出資金合計 六百万・3年

年間運用費 三百万
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1 1.資金計画

（単位．千円）

必要資金 金額 調達方法 金額

ウェプサイトの開発 100千円 自己資金 100千円

一芸人の調査 600千円 銀行、およびベンチャーキャピタル 1000千円

宣伝広告費 500千円 等からの借用

合計： 1, 100千円 合許： 1, 100千円

1 2.匪亙 添付資料（カタログ・写真・記事）等

本サ｝ピスに向け、以下のウェプサイトを自分たちで作りました。

クェプリンク： httos://oereichi. c咽／lendilllLJ)岨 es/view/mivezaki teiken 

．胃

勿届薗 ，．“ 宅シ：r仙．．．・・ ~I~など

図1. ワェプサイトのペ｝ジ1

宜It

E岡崎!U!'l¥縛畠

コートIJl~'1'.. -

スポーツ

•tf ヲ－"7• ；，.ヨカ E・
スポ一切．デニλ晶t

m KINY mm 

i＼＞ドメード
モe・

図2. ワェプサイトのページ2
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どの商品は手軽に届きますが多くの場合自分のために利用します。なぜなら自分の欲しいものは誰かにロサ

ーチする必要もなく、ネットサーフィンしている時に気経に購入できるからです．しかし他者に送るとなると

リサーチや準備が必要となります。このアプりはそのリサーチや情報を探す手聞をなくし相手のため

に商品を気経に買えるという新規性で大手の通販サイトや旅行会社、情報サイトに対抗していきます。

I便利性］

このアプリは時聞をかけずに確実に相手が求めているものを知ることができます．なぜなら相手が

興味を示した情報がまとめられたものがアプリから提供されるからです。さらにその情報は手元のアプリで

閲覧でき、しかもあらかじめ通知されるので直前に慌てて準備することもありません。

I独創性］

このアプリは気軽に、手軽に他者のためのプレゼントを遺びプレゼントできますが、準備して送るまでに時

聞が掛かります。プレゼントの選択肢は絞られますが相手のためを思った商品のオプションやサービスのカ

スタムなどを親孝行民lとしてもらうからです。アプリは手軽なものではありますがそこにあえて準備期聞を

設げることで手軽ではあるが相手のことを考える時間を長く作り親孝行民が納得のい〈プレぜントができる

ようになっています。

よってまずは全世帯数の約半分を占める核家族世帯を中心に市場を広げていきます。

平成 25年度の統許によると核家族の世帯数は全体の 60.l拡を占めます。全世帯数は約 5千万なのでそのうち

3千万世帯が核家族です。さらに平均世帯人員は2.5人なので人口 7千5百万人が核家族であり、そのうち65

歳以下は4千百万人になります．第ー段階のターゲットは4千百万人です．

よって手数料を200円とすると

41000000 x 200円＝8億 2千万

市場規模はB億 2千万円になります。

また第一段階のターグyトに普及したのち第二段階のターゲyトiこ広まっていくと、一人が複数人に向け

てアプリを利用し始めることも考えられます。そうすると市場は 10年で3倍の成長率が見込まれます．

Iニーズ1
家庭を持ち、両親が隣れて暮らす30～40代の方kの芦を聴〈と、親孝行が十分ではないと感じていました．

一番多かった理由は時聞とお金の第一優先が子供、仕事であり親のことを後回しにしてしまうからでした。ア

プリに貯金感覚で両親のためにお金を積み立てられるのは今の生活にあっているとの芦もありました．

よってこのアプリにはニーズがあると考えられます。

4.販売ターゲット｛顧客）、予想される市場規棋・市場動向、販売対象ヱリアの状況及びその裏づけ

［顧客］

－アプリ利用者

第一段階親を持つ核家族世帯

5.マーケテイング戦略《基本職略、価格戦略（販売価格、価格霞定方針｝、販売現時、販促職自由など》

［基本戦略］

・厩容へのアプローチ

第三段階その他の世帯

親孝行を中心とした大切な人に喜んでもらうためのアプDであることを前面に押し出します。またSNS（イ

ンスタグラム、Facebook等）に利用した内容を投稿してもらうと次回の手数料が一度無料になるサービスで

親以外にプレゼントを季節のイベントごとに送りたい人 Fピ｝ターの獲得も考えています。

・企業

.銀m•~Jにみた‘働者の割合

また、 googleアンケートでこのアプリがあったら利用するかアンケートを取ったところ約55%の人が使っ

てみたいと回答しましたが、残りの 45%の方は主1：：.月額3千円の積み立てが商いからという理由から使わな

いと回答されました。そこで私たちはアプリの閲覧は誰でも無料でできるようにします。さらに体験版でさら

に安い月額プランを作り実際に体験してこのアプリを使うハードルを下げていきます。

－企集へのアプローチ

このアプIJの企業にとっての利点は確実に顧客の興味があるとわかっている商品が、買う という 目的を持

った顧客の目に留まるととです。インターネットに流れる広告よりとのアプFで商品を販売したときの利点

が大きいことを売りにしていきます。

［価格灘崎］

手数料をアプリ利用者から一回につき 200問いただく．

I販促破略1

まずは限れた場所に住んでいる両親を持つ社会人にアプロの存在を知ってもらうため全国各地のオフィス

街、工場地帯、飲食店でポスティングやイベント活動、営業を行います。さらにネットの広告やユーチューパ

一、インスタグラマーなどに依頼をして宣伝してもらい実際に使ってみた評価を広めてもらいます。

高齢者をターゲットとした商品開発を行っている企業

旅行会社

［予想される市揖規模・市場動向］

親孝行される側を65歳以上k仮定するとその世代と子世代の別居した状態が最も多いことがわかります．

（図 1-2-1-4)
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6. 顛似ビジネスとの相違点（競合製品・商品サービスと比べて優位性と弱点）

・ZOZOTI側制、.夫、アマゾン

大手通販サイトはすでに固定の顧客がおり、つけ払いなどの支払い方法を採用している企業もあります．

しかしこのアプリは通販以外にも旅行、選味の習いごと教室、地方のイベント情報など庄倒的に幅広い情報を

取捨選択された状態で顧客Ir.届けるため、優位性が商いと考えます。
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http://www.mlit.go.jp/common/000135252.pdf#search=%27%E4%B8%AD%E5%8F%A4%E5%B8%82%E5
%A0%B4+%E8%A6%8F%E6%A8%A1+%E6%8E%A8%E7%A7%BB+2030%27 

3  
http://www.mlit.go.jp/statistics/details/t-jutaku-2_tk_000002.html 

4  
http://www.meti.go.jp/press/2017/04/20170424001/20170424001-
1.pdf#search=%27%E5%B9%B3%E6%88%9028%E5%B9%B4%E5%BA%A6%E6%88%91%E3%81%8C%E
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解決するために、定年・退職前の50代向けにこの項目に対応したセカンドライフのプランを提案し、実現に

向けて支援するサービスを鑓供できないかと考えました．

くサービスの具体的肉容〉

私たちは定年・退職を迎える50代（以下、ユーザー）にセカンドライフ（老後の生活股針）への不安を解消

してもらうために、無料でカウンセリングを行い、ユーザーにあったセカンドライフを提案し、実現まで支援

していくサービスを行います．カウンセリングでは「スターティングノート』を用いて希望するライフデザイ

ン｛就労・社会参加・生涯掌置等）を圃査します．そこで得られたデータを元にそれに応じた企業につなぎ、

ユーザーとマッチングさせることで実現性の高いセカンドライフの提案・実現につなげます．つまり、私たち

はセカンドライフに不安を抱〈ユーザーとそのニーズに応じた企業をつなぐコーディネートを符います．主

な収益は企象側からのマッチング手数”と広告制そしてデータ提供料です．

※『スターティングノート』→~Iこ蛸

国＇11・1 回常生掴で制量ゐ＋不安
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くサービス開始までの涜れ〉

サービスを開始するまでにまず、ニつのことを同時にしなければなりません．一つ目がユーザーになり得る人

に対する周知活動です．主な活勘肉軍事として、 50代の方が勘覆している会社への訪問やセカンドライフ現役

世代（60-80代）に自治体を通した簡演会や宣伝を考えています．また、訪問先や間潰会や宣伝ーーでは．スタ

ーティングノートのE布を行い、カウンセリングへの闘心を高めます．メインユーザーは定年退職前の50代

ではありますが、それ以降の世代にも対応したサービスであるため、事業拡大後にはユーザー層の拡大も横討

しています．ニつ目が自祉のサービス（マッチング・データ握銚｝を利用したい企業・団体散の把橿です．具

体的な活動として、企業・団体への訪問やメディア広告を考えています．セカンドライフに関連する企業だけ

でなく、シルパー・イノベーションを行う企業や新規多入する企業等への契約も宥えています．このニつの活

動からアーリーアダプターの確保にもつながると考えています．

くサービスの涜れ〉

自社へ直接勧聞や出張相践を通して、カウンセリングを行います．まず、スターテイングJートを利用レても

らい自分にあったプランの候補をいくつか出してもらいます．それを元に、カウンセリングを開始します．カ

ウンセリングの肉容は、より鮮細なデータを収集するため、個人情報を含んだ内容になっています。カウンセ

リング終了後、データに応じて、適する契約企業をこちらで温択し．再度ユーザーに訪問してもらい、契約企

業の方も交えて最銭的l二プランの提案を行います．また、セカンドライフの一例としてボランティア活動や裁

労などを希望したユーザーに対しては自社の隠且活動としてセカンドライフ支援を行います．
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｛園3）平成29年度における園民生活に閲する世論調査（肉聞府太臣官房政府広報室）
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私たち目立ち位置田イメ一世

~ 

ユーザー

く事集化計画〉

・情報の提供
tピヲグデー

・情報の提供 ・・・・圃’
園時 E・J:i~1t• ＝・ ．ー回 情報酬

・－－
・セカV ドライコ
プラン白提案

私たちは、これから人生100年時代を迎える上で、多種多様なセカンドライフを想定しなけれlまなりません。

そζでユーザーの無料カウンセリングを通して、個人個人のデータを収集しそれをビッグデータとして扱い、

個人に対して新たなライフデザインの提案や多企集ヘデータ提供を行うことを最縫目標としています．

〈事薫形態〉

これまでは一般社団法人や行政が申心となって、セカンドライフ支援を行ってきましたが、私たちは民間企集

（棒式会社｝を想定しています．

〈事象の将来ビジョン〉

私たちは下院の衰のように3つのフzーズに分けて将来の事業ビジョンについて計画しています．

フzーズ 想定ピジョン ｜年月｛予定）

第1フzーズ 株式会社設立 2019年4月～

（地嶋属開｝ 企業・団体と契約開始

スターティングノートE布

カウンセリング開始 2019年6月ー

iuフzーズ ユーザー敏1万・ 2020年6月ー2022年4月（期間）

（事業分野徳太） 契約企業・団体敏郎突破｛目標）

九州に支所を設置 2022年4月四

広報紙の発行

第3フzーズ 全国に支所を設置 2023年4月～

（全国展開｝ ユーザ一致100万・ 2024年4月四

契約企業・団体数3500突破（目標）

3. ビジネスプランの新規性、便利性、独創性、特徴

〈新規性〉

これまでセカンドライフ支援事業I立行政や社団法人が中心となって行ってきました．しかし私たちは、この事

S障をビジネス」として畳間していきます．そうするニとによって企業全体に対してセカンドライフ支援に様々

な刺益が生まれる可能性があることを普及するねらいがあります．また、私たちは将来性のある事集であるが

故に先導して多〈のセカンドライフプラン｛ビッグデータ）を収集することでそのデータの価値を高めること

ができます．

〈使1向性〉

データを用いてビジネス展開を園る企集倒と、ユーザー側の双方l二以下のようなメリットがあります．

まず、企業側のメリットとしては3つあります。箪1に‘データ取集のコスト削温です．私たちの集めたデー

タは自社でデータを集めるコストよりも安価で提供するつもりです．そのためデータを集める手聞と時間、さ

らに費用を抑えることができます．箪2に‘離佃な＝ーズの杷握です．私たちは、簡単なアンケートではな〈

ユーザーの詳細なデータを収集します。そのため貨の高いデータを得ることができ、多〈の企業がセカンドラ

イフに関連した事業に多入しやす〈します．第3に‘童画たなzーズの発揮です．先述した通り買の寓いデータ

を得ることができるため、思いがけない属性の.客が潜在的なニーズを抱えていることを包践して新たな顧

客を11：得することができます．

~にユーザー側のメリットとして、自分自身で必要なサービスを毘っけにい〈手聞を省けることです．情報社

会において、多〈のサービスから自身由哩むサービスを標すことは大きな労力になります．しかし私たちのサ

ーピスはセカンドライフ情報の一元化を園り．データを元に企業とのマッチングを行うので．ユーザーは全て

委ねることができます．

く独創性〉

私たちのサービスを利用するメインユーザーは定年・退蔵前の50代です．その理由としてζれからセカンド

ライフを迎える人たちが 100血近〈まで生きる可能性が高いことです．新しいセカンドライフの惨を作り上

げるためにも、セカンドライフ現役世代 （サブユーザー）だけでな〈、メインユーザーへの支撮も行うことが

必要になってきます．また団塊ジ斗＝アの世代が近＜ 50代に差し揖かるため、早い段階からその世代陶lすに

ビジネスを展開するととで早い段暗から大担櫨マーケ型トへの巻λにつながります．

4.販売ターゲット（顧客）、予想される市場規模・市場動向、販売対象エリアの状況及びその裏づけ

く販売ターゲット〉

私たちはビジネスプランの具体的内容の項でも言及したように『老後の生活置計について憎みや不安客待っ

ている』 50代とデータを用いてビジネス展開を園る企業です．

まずBto Cにおいての願客 （ユーザー）であるセカンドライフ（老後の生活霞計｝に不安を感じる50代に焦

点を当てます．（図的のように50代の2人に1人が日常生活に不安を盛じており、さらにそのうちの半分が

不安の肉容として「老後の生活設計』をあげていることが分かります．ここから 50代の4人に1人lま私たち

の擾供するサーピスの見込み客と言えます．

~にB to Bにおいての顧客である企隼に焦点を当てます．日本生命の資料から高働者市場l立憲計消費市場全

体の中での割合を伸ぼしてきでおり、この傾向lま年々強まってい〈だろうとの予想が立てられています.2030 

年には市楊の半分が高齢者市場になるだるうとも予想しています．

く予想される市場規模・市場動向〉

2013年に日本生命の『高齢社会における湿択と集中に関する研究会』で提出された資料によれば、日本生命は

現在の高齢者市婦のセグメントイメージを以下の様に示レています。



  
URL: https://www.mof.go.jp/pri/research/conference/fy2013/zk101_03.pdf 

URL: https://www.mof.go.jp/pri/research/conference/fy2013/zk101_03.pdf 
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6.繍似ビジネスとの相違点｛薦合製晶・商品サービスと比べて優位性と弱点）

私たちが展開する事案l志、今後需要が高まる可能性があり頬似事実を開発中の民間企業が見受けられます．民

間企業以外で就労に特化した事業として、「公益社団法人シルバー人材センター」や就労支援組織との連機や

高齢者を中心としたコミュユティーの掲の提供等を行う『一般社団法人セカンドライフファクトリー』が挙

げられます．また、老後の生活設計に不安を抱〈人由旬肘＝る可能性のある『ファイナンシャルプランナー（FP)

相甑』や「生命保険会社（印）』も類似サービスとして考えられます．

＜；：れらの事業との相違点・優位性・弱点〉

・既存のセカンドライフ支撮事業

主に既存事象では就労支憶を行っており、働きたいシ＝ア向けの事業を属闘しています．しかし、私たち

はセカンドライフへの不安を抱〈割合が高い50代向けにカウンセリングを元に就労に隈らず、様々な蝿

寒をするサービスです．これは、各ユーザーの理想とするセカンドライフに合わせた新規の支媛の形にな

るため、優位性を確立しています．

・専門司Eへの相韻（FP• LP) 

セカンドライフを考える上で、ユーザーがライフブラシを専門とするカウンセラーに｛有料｝相阪する可

能性があります．しかし、私たちが行うカウンセリングは無料であり、ユーザーは気軽に利用することが

できます．その一方で、専門の知織を有していない私たちh唱畿を伺うため、要望に答えられない状況が

生じるかもしれません．より充実したセカンドライフを提供するために、事業甑太後に専門奮の昆属も検

討してい〈必要があると考えます．

類似ビジネスと司相違点のイメージ

@ R 巨~i~

@ 

7.事業実施ょの聞置点・リスク

Q.1 自社が相観相手として週Iまれるの？

A.1 実際に生命保険などの企業を相由貿相手にしているケースはありますが、飽〈まで

契約の延長織としてなので、こちらは無料相畿であることを主彊します．

0.2 どこまで1人のサポートを継続させるの？

A.2 マッチングまでは担当をつけさせていただきますが、それ以降はお客様からの要望

がない限りは企業にゆだねます．

。.3 同鍵者との差別化Iま弔

A.3 無料提供物でありますが、スターティングノートやそれを用いた支撮などを

自社独自のビジネスデザインとします．更に可能であれば企業側へのこの事業に

おいての専属契約を申し込みます．

0.4 ビッグデータを取り扱うことになりそうだがセキュリティーはどうするの？

A.4 考えられるのは外部要因による涜出の可能性のため、サンプル教が少量のうちは

オフラインのパソコンを1台置きその中で管理します．

予定では3年で10：万件のサンプル散を得る予定のため、その時期を限度に管理会社への

賓託を考えています．

。.5 事鎌の指揮l立何守

A.5 起業時にはまず契約書kを指楓に．顧客数・有効なサンプル数を獲得することを目標にします．事乗の成

熟期に顧客満足度へと指標を切り替え、より強固なシzアの獲得に移ります．

8. この事業l二関するあなたの経殿、技能、資格、特併、ノウハウなど

．マーケティング

・企業との変渉経験

－デザインに闘するノウハウ

一部の;t.ンパーがマーケティングの知隙を持っているので、 Bto Bの取引において自祉の分析だけでな〈、

交渉相手の分析もするZとによって相手に必要な顧客データの担供やマッチングを円滑に特えます．またイ

ンターンシップや企業見学、イベントへの，加において直接、企業の代表者と交渉をしたことのあるメンバ

ーも所属しており、企業との支渉の障に参考になる事Ht値を有しています．

大学生活協同組合の嫁する学生委員会において、新入生へ向けたチラシの作成、学生へ向けた槍闘詰のデザ

インなどを待っていたメンバーが所鳳しており、また学生に向けた近禍の飲食店をまとめた雑詰を飲食店と

の交渉を元l二鐙行したという経験もあるため、企集との支渉及び広告作りにおいて参考になる経験値を有し

ています．

9. 事業の社会買献度（ビジネスの必要性）、実現性や将来の事業.としての抱負

（図2）のように、人生 100年時代といわれる中で、セカンドライフlまメインライフと同じ期聞の長さとな

り、その重要性も同等であると考えられます．よって、セカンドライフを充実させることは人生の賀を富める

うえで欠かせない要素だと考えています．そこで私たちは『スター予ィングサービス』というビジネスを行う

ことで、就崎支援に対してセカンドライフ支慣が十分でないという社会的な課題を解決して、社会へ貢献する

ことができます．今後も高齢社会が進展する中で、私たちのビジネスの重要性f;I:増していくことと思います．
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受付書骨

第2園宮崎大学ビジネスブランコンテスト事業計画・

所属名 工学舗電乎物理工学科3年 代表者名 .毎弘人

・.名 出会い:;f.シ

キ，，手Jlt・.，..～食事から鎗まる紙たな幽会いー

1.あなたのビジネスプランの鑑璽を簡湿！こ（150文牢温度｝に支.でまとめて〈ださい．

①譜1：：、何を、どうやって鍾供するビジネスですか？

②あなたがこのビジネスで果たす役割は何ですか？

③ どうやって収益を得ますか？ 等の要素をa量り込んでまとめて〈ださい．

食事に行きたいけどちょうどー舗に行〈友遣がいない入、いつものとは遣う人と食事に行きたいと思って

いる入、または、ただ斬しい人と出会いたいと思っている人をつなげて一緒に食事に特かせるサーピス．犯

はそのマッチングザーピスを制作し、人と人をつなげる役割をする．収益方法として、広告収入、サービス

.金も考えているが、主としては飲食店からの畳録斜を考えている．

2. ビジネスプランの具体的肉容

｛テーマ／商品・サービスの内容、 a・・点、司匹.化計画‘事費陸軍，．、事業の将来ピジョンなど）

このサービスIまアプリで行う．まずTwitter；かFaoめookからこのアプリに釜録する．基本的な.れとして

は誌かと一緒にご飯に行きたい人｛以下ホストとする｝が一緒に行きたい人（以下ゲストとする）を募集する．

そしてそのホストの募集の役摘を見てー舗に行きたいと思ったゲストが名乗り出る．そしてマッチングが成

功したら2、S通のメッセージのやりとりをしてすぐにご飯を食べるといった涜れである．ホストもゲストも

相手のTwitterかFacebookのプロフィールが見られるようになっており、事前に相手がどのような人か分か

るため安心である．また、 ζのアプリのプロフィール欄にも簡単な自己紹介や経置を書けるようにし、どのよ

うな人か簡単に分かるようにする．

また、その人がご飯相手を，，.していな〈ても、そのプロフィールを見て『ζの人と一緒にご飯に行きたい』

と思った人lま「いいね！」を送れるという後能も付け、それからメッセージのやりとりをしてご飯の国担を決

めてご飯に符けるような仕組みも作る．

.本的にあらかじめ場所・時聞はホストが鍵示しているため、マッチングが成功した後に決める必要はない．

~た、い〈つかの飲食店と速複し、その中からご飯に行〈飲食店を選ぶようにすることによって、遺ぷ店の温

択肢が総り、.に決められる．そして遣自除した飲食店からは・像”をいただ〈．

そして’られたい人のために、ホストは r，ってほしい』というサインも出せるようにする．それを見た人

はそのホストのプロフィールなどを見て、宥りたいと思えばマッチングが成功する．そのため、この r，られ

る』という仕組みは’られるだけの価値｛例えri、賓室な体献をして面白い簡ができる怠ど）を縛ったゲスト

しかできないが、面白い経厳や有益な情絡を縛っている人はそれを価値として審られることにつなげること

ができる．

不純なことに利用しようとした人による敏・を罵鎗させないようにするために、ご飯後の相手の解価システ

ムも議入する．

一度にゲストが値数人名乗り出た場合I立、一度に復数人での参加でも良いし、隠とご飯に行〈かはホストが

決められる．

ゲストlま課金をすることで、送れる『いいねりの量生が渇えるなどの彼能も用意するが、あ〈まで無事専で7:.

体のことはできるようにする．

一緒にご飯に行〈サービスのため、その地峨での利用者を多〈しなければならない．そのためにまずは宮崎

文学で利用者を増やし、その後宮崎県全体、金園へと広めてい〈予定．

3. ビジネスプランの車両組位、便利性、重量創性、特徴

特にお金の取引はな〈、ご飯を看るだけという簡単なやりとりのため謹でも気嵯に行えるという点で便利で

ある．また．響られる..を付けることによって、面白い憶をできる人や価値のある人が自分の経厳などを価

値にできる仕組みも等入するため薗白いと考えられる．

4.販売ターゲット（願書）、予想される市禍規槙・市場動向、販売対象ヱリアの状況及びその事づけ

ターゲットI宜主1二大学生．特に知らない人と一緒l二ご飯に行くのに積極的な人達．色んな人と知り合いたい、

面白い簡を聞きたいと考えている人lま私の周りにも多いため、一般的にそのような出会いに積極的な人は多

いと考えられる．まずは宮崎の大学生から始め、倹々に全国へと広めてい〈．

5.マーケティング根路u‘本職略、値申告職略｛販売価絡、価格段定方針｝、販売嶋崎、販促嶋崎など》

まずは宮・大学にロコミや~を使って広める．その後その成果を＆に全国へと広めてい〈．

連複する飲食店は全国に鋪広〈ある安舗な飲食店で、 ill障を結ぶことによってその飲食店にはお容さんが

増える、というニとを兜りにして遭御してもらえるように交ヨーする．

まずはアプリを創作する前に実際に~で呼びかけ、健かと一緒にご飯に行きたい人を鎮め、＂＇＂＇マッチン

グを行うことでサービスの有用性を鯛ペる．そしてフィードパックを得てアプリ創作までに改．してい〈．

6.頬似ビジネスとの相違点（総合観晶・蘭晶サーピスと比べて優位性と弱点）

一緒l二ご飯（：；行〈サービスとしてはメシ舎というサービスがあるが、これはアプリではないため使いづら

い．また男性会員はニ量以降のメッセージを送るためには有料金員畳録しなければならない．しかし私のサー

ビスlま鍵斜でほとんどが利用でき、’E録している飲食店からの畳録料を主な収入.としているため、既存のサ

ービスとは遭うと考える．

7.事業j!li止の問題点・リスク

・関じ場でご飯をたベるためトラブルが起きる可飴性がある．

－利用者が少なかったらホスト ・ゲストのマッチングが砲し〈なる．

・出会い系や鍾助~·など、不舗な目的で使う人が幽て〈る可能性がある．
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8. 己の事業に関するあなたの経験、鎌催、資格、特許、ノウハウなど

私I孟今までヒッチハイクをして何千人もの、全〈共通点のない初対面の人との出会いを経験した．また．

20年聞という決して長いとは言えない中でだが、その中で多〈の出会いを通して、出会いの重要さを学ん

だ．そのため、今度は自分が人と人をつなげたいと思うようになった．

私［;I:工学蔀であり、周りの友人も工学部が多〈、プログラミングの知援がある者も多い．そのためアプリ

開先I二聞してはある程度はやりやすい状況にあると考えている．

自 事業の社会買献度（ビジネスの必要性）、実現性や将来の事業窓としての抱負

このサービスは般かと一緒にご飯に行きたい人、面白い人と出会いたい人のマッチングであり、お互いの需

要を満たしているため win-winの関係であると言える．いつも関わる友遺以外の人と隠すことで新しい価値

観やアイデアが生まれ、何かイノベーションが起こればさらに良いと考えている．私［;I:自分の経股上、また、

た〈さんの人の話を聞いて、『出会いは人生を変える」と信じている．このサービスが実現し、新たな出会い

が生まれることで、その出会いが健かの運命を変えるような出会いになれば纏しい．

1 0.売上・利益計画

ここには’けなかったが、量録者が増えて〈れlま飲食店の量録棋を上げ、それを主な収入源にする予定である。

事案・商品目lj計画 第 1 期

（事業名・商品名） （平成30年10-12月

期）

広告費 ( %) 100 

サービス標金 ( %) 300 ...① 

レストランからの垂録料 ( %) 150・・・②

売上高計 550 

経常利益 -2, 450 

）肉Iま粗利益率

①1,000阿／月×3×100人=300,000円

②10刈）（）円／月X3X5店舗＝150,000円

③1,000円l月X3X200人=600,000円

④10，αm円／Jl×3X10店舗＝300，，目）（）円

⑤1,000円I月X3X250人＝750,000円

⑥10，成問円／月×3×15店舗＝450，瓜淘円

第 2 期

(2019年1-3月期）

( %) 200 

( %) 600・ ..③ 

( %) 300・・・④

1.100 

-1.350 

経常利益はアプリ開発費を300万円と仮定したときのものである。

｛単位：干円）

第 3 期

(2019年4-6周期）

( %) 300 

( %) 750. ・・⑤

( %) 450・・・⑥

1,500 

150 

1 1 資金計画

｜ア川棚 13000 ｜粧 ｜ ｜ 

12.~ 耐資料（カタログ・写真－~）·
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